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Mitarbeiter

die ihre Effizienz

steigern und neue

Verkaufschancen
erschlieBen mochten.

Unternehmer

die innovative
Technologien zur
Skalierungihres
Geschafts suchen.

il —
Ly
Startups

die mit begrenzten
Ressourcen maximale
Wirkung im Vertrieb

erzielen mochten.

BASIC LEVEL

Wenig bis keine Vorkenntnisse im Bereich Kiinstliche Intelligenz erforderlich.
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Entfesseln Sie die Macht der KI fiir Ihren Vertrieb

In diesem Kompaktkurs lernen Vertriebsmitarbeiter, Unternehmer und
Startups KlI-Tools effektiv zu nutzen, um Leads zu generieren,
Kundenbeziehungen zu personalisieren und Vertriebsprozesse zu optimieren.

Steigern Sie lhre Effizienz und sichern Sie sich einen entscheidenden
Wettbewerbsvorteil in der digitalen Vertriebswelt!

Digitalen Vertrieb und Kinstliche Intelligenz

* Warum ist Kl relevant fuir den Vertrieb
KI-Tools im Digitalen Vertrieb

 Uberblick Generative Kl und Large Language Modelle (LLM)
Rechtliche und ethische Stolpersteine

* Datenschutz und DSGVO beim Umgang mit Kundendaten

* Urheberrecht bei Kl-generierten Inhalten

* EU Al Act - Auswirkungen fiir Unternehmen im Vertrieb

Grundlagen des Prompt Engineering
* Aufbau eines guten Prompts
* Profi-Tipps beim Prompt Engineering fiir Text & Bild
 Effektive Prompt Patterns und Prompt Chains

Zielgruppenanalyse mit Kl
* Kl nutzen, um Buying Personas zu definieren und Kundenbediirfnisse zu verstehen.
Erstkontakt-E-Mails
» Skripte generieren und personalisieren
Verkaufsprasentationen erstellen
» Kifir Gliederung, Kernbotschaften und Ideen fiir Visuals
Konkurrenzanalyse
+ Kl-gestiitzte Analyse von 6ffentlich zugéanglichen Informationen

Effizienzsteigerung durch KI-Automatisierung
* Mit KI Routineaufgaben erledigen
 Schritt fiir Schritt zum eigenen Kl Assistenten




KNOW HOW

Konzepte von Kiinstlicher Intelligenz (KI) und Generativer Kl im Kontext des digitalen
Vertriebs erklaren und Relevanz fir die Effizienzsteigerung im Vertrieb benennen.

Die wichtigsten Arten von Kl-Tools und Large Language Models (LLMs) identifizieren und

deren Hauptfunktionen beschreiben.

Rechtlichen und ethischen Herausforderungen im Umgang mit Kl erkennen wie
Datenschutz (DSGVO), Urheberrecht und den EU Al Act.

Effektive Prompts fiir KI-Tools formulieren, die klare Anweisungen und Kontext fiir

vertriebsbezogene Aufgaben enthalten.

Bereiche identifizieren, in denen Kl zur Automatisierung von Routineaufgaben und zur

Steigerung der Effizienz eingesetzt wird.

KI-Tools praktisch anwenden, um Buying Personas zu definieren und Kundenbediirfnisse zu

analysieren.

Personalisierte Erstkontakt-E-Mails und Vertriebsskripte generieren.

Kl zur Strukturierung von Verkaufsprasentationen und zur Ideenfindung fiir deren Inhalte
und Visuals nutzen.

Konkurrenzanalysen mit Hilfe von Kl durchfiihren.

Einen personlichen Kl-Assistenten erstellen.

@- Praxisorientiert Kompakt & effizient

Lernen Sie konkrete KI-Anwendungen,
die Sie sofortin lhrem Vertriebsalltag
umsetzen konnen. Keine trockene
Theorie, sondern direkt umsetzbares
Wissen.

Rechtssicher

Erhalten Sie essenzielles Wissen zu
Datenschutz, Urheberrecht und dem EU
Al Act, um Kl-Tools sicher und
gesetzeskonform einzusetzen.

In wenigen Stunden erhalten Sie das
grundlegende Rustzeug, um Ki
erfolgreich in lhren Vertrieb zu
integrieren - ideal fuir vielbeschaftigte
Profis.

e Expertenwissen

Profitieren Sie von der langjahrigen
Erfahrung von Bernd Buchegger, einem
ausgewiesenen Experten flr digitalen
Vertrieb und Kiinstliche Intelligenz.




BERNE
IHRTRAINER BERNDSS

Vertriebsdigitalisierer & Al-nfluencer
Certified Digital Consultant

Gastdozent Universitat Klagenfurt

Leiter WKO Arbeitskreis Digital Sales
Executive Member Sales Network Austria
Organisator & Moderator Kl:Kompass
30+ Jahre Digitalisierung

20+ Jahre Vertrieb

10+ Jahre Digital Sales

@) Hlé UBIT

certified ..l UNIVERSITAT HOM
CONSULTANT KLAGENFURT PASS

Bereit fiir den KI-Boost in Ihrem Vertrieb?

Kursdauer: 4 Stunden, Online
Fiir Unternehmen: Paketpreise und vor Ort

Zur Anmeldung bitte QR-Code scannen %

berndbuchegger.at

~ LEVELUP
4 Schrittjf(jr Schritt zu‘r‘KI-E.x;ellent im Vergieb

Durchstarten mit Kiinstlicher Meistern Sie den Sprung zu Automatisieren Sie lhre
Intelligenz im Vertrieb Kundengesprachen mit KI Prozesse mit KI Agenten

BERN@ c/o trinitec IT Solutions www.berndbuchegger.at
Lakeside B04 +43 (650) 5353232
BUCHEGGER A?9§25(|) :lagenfurt info@berndbuchegger.at
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